Buch

Jahresabschlusse und Geschaftsberichte

verkaufsorientiert lesen

Systematischer Praxisleitfaden fiir lhren Erfolg!

Aus dem Inhalt:

Der Geschaftsbericht ist lhre Pflichtlektiire

Acht wichtige Griinde, warum Sie den Geschéaftsbericht lhres Kunden
lesen sollten, um sich vom Wettbewerb zu differenzieren.

Zahlreiche Tippboxen und aktive Praxistransfers machen lhnen zudem
klar, auf welche Kennzahlen und Unternehmensinformationen Sie
besonders achten sollten, um Ihren Geschaftserfolg auszubauen.
Aktueller Umfrage zur Verwendung von Geschéftsberichten im Vertrieb
gibt Ihnen einen wertvollen Einblick in die Situation lhrer
Wettbewerber.

Dieses Buch zeigt, welche Informationen fir Sie Mehrwert schaffen bei
der optimierten Angebotserstellung und somit Ihnen helfen, dem
Preisdiktat zu entrinnen und neue Ansprechpartner beim Kunden zu
erreichen.

Struktur und Inhalt von Geschaftsberichten

Machen Sie sich klar, welche lhrer Kunden und Zielkunden
Geschéftsberichte und Bilanzen verdéffentlichen missen und wo Sie
diese erhalten.

Der Aufbau von Geschéftsberichten, seine einzelnen Elemente und die
sinnvolle Verzahnung von Informationen werden Ihnen hier erlautert.
Eine kompakte Einflihrung in die Rechnungslegung nach HGB und
IFRS macht Sie mit den wesentlichen Elementen und Unterschieden
vertraut.

Klare Aufteilung in sachorientierte Kapitel und ein Register
ermdglichen es lhnen, zielgerichtet Begriffe und Sachverhalte
nachzuschlagen in der taglichen Praxis.

Verkaufsorientiert arbeiten mit dem Geschaftsbericht

Stuck fur Stuck wird Ihnen jedes wesentliche Element eines
Geschaftsberichtes vorgestellt und dargelegt, wie hieraus konkrete
Geschaftsansatze abgeleitet werden kénnen.

Machen Sie sich vertraut mit dem mdglichen Einfluss von
Beteiligungen, Eigentimern und Management auf Ihre
Kundenbeziehung.

Eine Kennzahlen orientierte Betrachtung von Bilanz und GuV bieten
Ihnen zudem einen soliden Einblick ins Unternehmen und bietet Ihnen
eine vertriebsorientierte Finanzanalyse.

Analyse Cockpit zum Download

Das Cockpit ermdglicht lhnen, alle wichtigen Dimensionen |hres
Kunden abzubilden und die konkreten Konsequenzen fir die
Kundenansprache abzubilden.

Komprimierte Betrachtung erlaubt Ihnen ein effizientes
Zusammentragen von Informationen, Ideen und Geschéaftsansatzen.
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